
* 출처  :  유튜브 < 유통인 입문 필수 채널, 도매꾹 & 도매매> 

https://www.youtube.com/watch?v=jZOSrPH3r10&feature=youtu.be


15만 도〮소매  
유통업자들의 

이유 있는 선택 
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E-커머스는 계속 성장 중 

‘도매꾹’ ‘도매매’가 좋은 이유 6가지  



“지난해 온라인쇼핑 거래액이 처음으로  

                                   100조원을 돌파했다“ 

“2분기 기준 온라인쇼핑 거래액은 32조 4364억원으로  
                          1년 전보다 18% 증가했다” 

 
- 기사 본문 中 (뉴스핌 / 헤럴드경제 / 통계청 등)- 

E-커머스는 계속 성장 중 

mailto:http://news.heraldcorp.com/view.php?ud=20190802000498


(조선비즈/ 인천일보/충청신문 등)

반면, 오프라인 시장은? 



온오프라인 시장의 전망 

“오픈마켓 플랫폼이 시장 성장을 주도할 것으로 보여” 
- 기사 본문 中 (문화일보)- 



이제 도매업계도 변화되고 있다? 

(SBS 인터뷰 취재 모습) 



온라인 도매 플랫폼을 찾고 있다면? 



도매꾹 & 도매매 



아이디, 비밀번호, 이메일 
기재를 통한 간단 가입 

일반회원 개인정회원 

상품 구매 및 판매 가능 

사업자회원 

판매수수료 세금계산서 발행, 
기본 상품 등록비 무료, 
도매매 사용 가능, 

사업자 회원상품 구매 가능  등  

도매꾹 도매매 회원 종류 



도매꾹 도매매 어떻게 다른가? 



‘도매꾹’ ‘도매매＇가 좋은 이유 6가지 
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‘도매꾹’ ‘도매매＇가 좋은 이유 6가지 
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‘도매꾹’ ‘도매매＇가 좋은 이유 6가지 
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300만 상품 
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연 매출 1억에서 30억으로, ‘W’사 

묶음배송 판매 성공 사례, ‘D’사   

상품 위탁 판매 성공 사례, ‘M’사 

공급사&전문셀러를 동시에, ‘D2’사 



연 매출 1억에서 30억으로, ‘W’사 



묶음배송 판매 성공 사례, ‘D1’사 



묶음배송 입점 조건 및 입점 방법 안내 

1 2 3 4 



상품 위탁 홍보 성공 사례, ‘M’사 

 



공급사 & 전문셀러 를 동시에, ‘D2’사 



B2B배송대행 전문셀러란? 무사입/무점포/소자본 

1.상품 구매 
      (사입) 

2. 상품 등록 

2. 상품 진열 
3. 상품 구매 

상품  
공급자 

소매  
판매자 

소비자 

소비자 

온라인 
쇼핑몰 

소매 매장 
(오프라인) 

4. 배송정보 확인 및 상품 배송 

도매거래 

소매거래 

3. 상품 구매 



B2B배송대행 전문셀러란? 무사입/무점포/소자본 

상품  
공급자 1.상품 등록 

소매 
판매자 2.상품 정보 

   다운로드 

온라인 
쇼핑몰 

3.상품 정보 
   등록 

소비자 
4.상품 구매 

5. 소비자의 정보로 
        상품 구매 

6. 상품 배송 

도매매 
B2B 

전문셀러 
2.상품 정보 

다운로드 



도매꾹 도매매를 통한 다채널 판로 개척 

도매꾹 도매매  통계 자료   

도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 

도매꾹 도매매 자주 묻는 질문 
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도매꾹 도매매를 통한 다채널 판로 확보 



도매꾹 도매매  통계 자료 

25% 

9% 

3% 6% 

24% 

33% 

25% 

 

9% 

3% 

회원 연령 비율 

10대(6%) 

20대(24%) 

30대(33%) 

40대(25%) 

50대(9%) 

60대 이상(3%) 



25% 

9% 

3% 

25% 

6% 

12% 

16% 

12% 

29% 

대분류 카테고리별 판매 비율(주문건수) 

패션잡화/화장품(25%) 

의류/언더웨어(6%) 

출산/유아동/완구(12%) 

가구/생활/취미(16%) 

스포츠/건강/식품(12%) 

가전/휴대폰/산업(29%) 

도매꾹 도매매  통계 자료 



25% 

9% 

3% 

시간 및 요일별 접속률 

0 1 2 3 4 5 6 7 8 9 10 11 12 13 14 15 16 17 18 19 20 21 22 23

방문자

오후 1시~ 6시 사이 가장 많은 회원이 접속! 

월 = 화 = 수 > 목 = 금 > 토 일 

도매꾹 도매매  통계 자료 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ① 기획전 참여 

상품 노출을 위한 효과적인 방법! 
시즌 / 상품 성격에 따른 기획전 참여 

 
판매관리 > 상품 옵션수정 > 기획전 참여하기 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ① 기획전 참여 

신규 기획관  ‘도매꾹 판촉관’ 오픈 예정!  
 

* 인쇄 가능한 상품을 가지고 있는 공급사 대상 
도매꾹판촉관에 상품 등록 & 판매 대행 

공급사 도매꾹 
판촉관 샵플링 

공급사 
SCM(무료) 
상품등록 및  
주문 확인 

구매자 
상품추천 및 
견적 문의 
시안 전달 

(전담 게시판 
별도 운영) 

판촉물 
위탁판매 

전담 운영팀 

국내외 금융사 / 제약사  
특판 전담 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ② 상품 홍보쿠폰 구매 

광고 쿠폰을 할인 구매하여 활용해 보세요 
사용기간은 30일, 90일, 365일 로 구매 가능! 

 
판매관리 > 판매쿠폰 관리 > 상품 홍보 쿠폰 구입 

 
 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ③ 사업자 전용 / 수량에 따른 가격 설정 

일반회원은 볼 수 없는 사업자 정회원에게만 가격 공개 가능! 
수량에 따른 할인률 설정 가능! 

 
판매관리 > 상품 판매 단가 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ④ 대량 상품 등록 

상품 수가 많으시다면 ? 
엑셀을 통한 대량 상품 등록 또는 쇼핑몰 통합솔루션  활용! 

 
     [ 엑셀 대량등록 ] 
     판매관리 > 상품 등록 관리 > 상품 대량등록 양식 다운 > 엑셀 업로드 

 
     [ 도매꾹 연동 쇼핑몰 통합솔루션 ] 
     샵플링, 샵링커, 사방넷, 플레이오토 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑤ 묶음배송 설정 

출고지를 설정하여 상품 별 묶음배송을 가능하게! 
묶음배송 상품이 500종(옵션포함) 이상, 묶음배송 기획전 입점 가능! 

 
판매관리 > 출고지 설정 > 상품 등록 하단 > 묶음배송 설정 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑥ 판매자 지급 포인트 설정 

구매자에게 구매 포인트를 판매자가 지급하여 구매 전환율 ↑ 
판매자의 포인트 활용 가능! 상품 홍보 가능!  

 
판매관리 > 상품 등록 > 판매자 지급 포인트 설정 



동남아시아에서 가장 빠르게 성장하는 이커머스 플랫폼 ‘쇼피’ ! 
(해외 7개 마켓 쇼핑 카테고리 앱 다운로드 수 1위) 

 
도매꾹 도매매 ‘샵플링’솔루션과 연동되어 역직구까지 동시에 입점! 

 

도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑦ 해외 판매 채널 확보 –쇼피  



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑦ 해외 판매 채널 확보 – 쇼피  

[공급사 모집 중] 
‘도매매를 통한 해외 판로 개척 세미나 개최’ (매월 1회) 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑦ 해외 판매 채널 확보 – 알리바바 

알리바바닷컴 관련 문의 

      ‘알리바바닷컴 공식 파트너사’ 
                
 
 
유료멤버십 혜택 
 

• 알리바바닷컴 기본 교육부터 심층 교육까지 모두 서비스  
• 알리바바닷컴 해외 수출 시장성 진단 등 컨설팅 제공 
• 알리바바닷컴 상품 등록 1:1 가이드 제공 

 

알리바바그룹 세계 최대 플랫폼  
200여 개 국 /1억 5천 회원 /1000만 명의 실 바이어 

 



SNS 효율적인 홍보를 위한 상품 소개 란 ‘신기한 쇼핑’에 노출 ! 
 

도매꾹 공식 SNS(페이스북, 블로그, 유투브 등) 업로드 ! 
 

도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑧ SNS를 통한 상품 홍보, 신기한쇼핑 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑧ SNS를 통한 상품 홍보, 신기한쇼핑 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑧ SNS를 통한 상품 홍보, 신기한쇼핑 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑧ SNS를 통한 상품 홍보, 신기한쇼핑 



도매꾹 도매매 판매자를 위한 팁 ⑧ SNS를 통한 상품 홍보, 유튜브 

유통인 입문 필수 채널,  
도매꾹&도매매 

 
* 신기한쇼핑 기반 도매꾹 상품 홍보 
* 전문셀러 교육 및 입점설명회 영상  



도매꾹 도매매 자주 묻는 질문 

상품을 잘 팔려면 어떻게 해야 하나요? 

경쟁 업체 파악, 팔리는 상품에 집중 

잘 팔고 있는 상위 업체 



도매꾹 도매매 자주 묻는 질문 

인기상품 100에 상품 진열을 원합니다! 

상품 노출 지수(랭킹)에 따라 

매일 자정 자동 업데이트 



도매꾹 도매매 자주 묻는 질문 

어떤 광고가 가장 효과가 좋은 가요? 

배너 가격 ↑ = 효과 ↑  

(배너가격 = 신청률 + 클릭률) 



도매꾹 도매매 자주 묻는 질문 

도매꾹 광고가 처음입니다 ! 

파워스페셜 광고 추천 

키워드 파워스페셜 : 키워드로 검색 시 상단 노출 

카테고리 파워스페셜 : 카테고리 클릭시 상단 노출 



블로그체험단 신청/문의 
 

박나회 책임 

new14@ggook.com 

02-2071-0721 

담당자 연락처 및 가입 혜택 

묶음 배송 입점 문의 
 

김미선 책임

new17@ggook.com 

02-2071-0763 

전문셀러 교육 문의 
 

김은성 책임 

new3@ggook.com 

02-2071-0766 

쇼피 공급사 세미나 문의 
 

김은성 책임 

new3@ggook.com 

02-2071-0766 

도매꾹 판촉관  
입점 및 문의 

 

김기태 책임 
new12@ggook.com 

02-2071-0746 

위탁 홍보 문의 
 

안형주 책임 

m4@ggook.com 

02-2071-0701 

알리바바 해외수출 문의 
 

윤창기 선임 

g4@ggook.com 

010-3052-2823 

상품 등록 대행 문의 
 

홍진화 책임 

mkt5@ggook.com 

02-2071-0764 

도매꾹 도매매 제휴 협력 문의 
 

하병록 수석 

new2@ggook.com 

02-2071-0707 


